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Agathe BLAISE
MANAGER E-RETAIL

Paris, 11ème

Permis B

Experte E-Retail avec 6 ans d'expérience, dont 4 ans chez Erborian dans la cosmétique
K‑Beauty. À l'aise dans le pilotage de P&L et l'analyse de la performance, je souhaite
aujourd'hui mettre mes compétences au service d'une marque ambitieuse pour contribuer à
sa croissance tout en continuant à me challenger et à développer mes compétences.

EXPÉRIENCES PROFESSIONNELLES

Account Manager Amazon 2021 - 2022  |  Goliath, Paris, FR

Coordinatrice Européenne & point de contact AVS : analyse des KPIs, reporting et développement commercial
(5M€ CA)
Actions de boost visibilité / ventes & pilotage campagnes AMS

Chef de projet E-Commerce 2020 - 2021  |  WebPopulation, Paris, FR

Gestion de projet : accompagnement clients Wshop (Jonak, Zapa, Chevignon…), briefs & suivi 360°
E-Store Manager : animation commerciale

FORMATIONS

Master Marketing Direct & Digital
IAE — Lille  |  2018 à 2020
Contrat d'apprentissage, 2 ans

Bachelor Web Marketing
ESCEN — Lyon  |  2017 à 2018
Échange à l'UQAM — Montréal

COMPÉTENCES & OUTILS

COMPÉTENCES MÉTIER

Stratégie E-Retail Gestion des P&L

Analyse de performance Management

Gestion de projet Veille numérique

OUTILS

Amazon Vendor Amazon ADS / M19

Microsoft Office (Excel, PowerPoint)

Canva Jira IA (Copilot, Claude, ChatGPT)

LANGUES & LOISIRS

Français Langue maternelle

Anglais Courant (niveau avancé)

Allemand Bases acquises

Sport (BodyPump, BodyAttack, musculation…)

Voyages & cultures

Cuisine

Manager E-Retail Amazon 2025 - aujourd'hui  |  Erborian, Paris, FR
Promotion faisant suite à une prise de responsabilités progressive depuis 2023

Définition de la stratégie du pôle, des budgets et reforecast.
18,5M€ CA, x11 en 4 ans sur le périmètre EU5 (FR/DE/IT/ES/UK).
Optimisation de la rentabilité des comptes & négociation commerciale en lien avec les acheteurs
Management de 2 personnes

Chef de projet E-Retail Sénior 2022 - 2025  |  Erborian, Paris, FR

Analyse des performances, pilotage des budgets & gestion des P&L
Développement de la notoriété de la marque, des ventes & acquisition de nouveaux clients
Optimisation de l'expérience utilisateur en lien avec les agences partenaires


